Manchmal ist es besser sich nur auf ein bestimmtes Produkt zu spezialisieren, wie in diesem Fall auf die Bratwurst.

Erinnerst du dich noch? Ich sagte „Bratwurst geht immer“ ist nicht immer richtig.

Ich selbst habe mal einen Standplatz gewählt vor einem Einkaufszentrum, dessen Kunden hauptsächlich Muslime waren. Was bedeutet das?

Nun, auf meiner Bratwust aus leckerem Schweinefleisch blieb ich sitzen. Ganz schön frustrierend wenn man jede Stunde 5 Würstchen in die Tonne haut.

Denn du musst Bratwürste fertig haben wenn die Kunden kommen, die warten nicht gerne. 

Die Platzwahl ist also auch hier entscheidend. Ich werde in einem späteren Kapitel näher darauf eingehen. 

Wenn du dich später für einen Bratwurststand entscheidest, überlege auch gut was für eine Wurst es sein soll. Viele meinen es kommt hauptsächlich auf den Einkaufspreis der Wurst an.

Falsch!

Deutsche Kunden lieben es groß und billig und trotzdem muss es schmecken.

Eine entsprechende Wurst findest du in meinem Gratis ebook.

Also halten wir fest, ein Wurststand könnte sich lohnen. Denn du brauchst keine großen Investitionen zu tätigen. Ein kleiner Grillwagen könnte voll ausreichen.

So ein Grill lässt sich außerdem mit Gas betreiben. So bist du nicht auf einen Stromanschluss angewiesen. Denn Strom ist meistens der Geldfresser was Standmieten an belangt.

Ich habe vor einem Edeka-Markt jeden Tag 50,-Euro bezahlt, dass da von meinen Einnahmen nicht mehr viel Geld übrig bleibt kannst du dir ja selber denken.

Oder lieber einen Eiswagen ?
Einen Eiswagen? Nur im Sommer Geld verdienen? Nur 50Ct für eine Kugel bekommen? Wie viel Kugeln muss ich denn da verkaufen bis da was hängen bleibt?

Wichtige Fragen, aber jetzt kommt der Knaller.

Genau diese Geschäftsmöglichkeit hat mir die finanzielle Unabhängigkeit endlich ermöglicht.

In Zeiten der Not achten die Leute auf jeden Cent den sie ausgeben. 50ct ist doch nichts. Doch es sind immerhin nach DM gemessen fast eine Mark.

Außerdem hast du bei einem Eiswagen hauptsächlich Kinder als Kunden. Kindern haben Ihre Eltern meist gut im Griff.

Warum stehen die Süßigkeiten in Supermärkten immer an der Kasse in Augenhöhe der Kinder?

Kinder sind die besten Kunden die man haben kann. Sie meckern nicht so viel wie Erwachsene wenn mal etwas nicht so gelingt. Sie sind schnell zufrieden zu stellen, mit ein paar Extra Bonbons oder ähnlichem.

Außerdem beginnt bei einem Eiswagen die Arbeitszeit erst gegen 13 Uhr wenn die Kinder aus der Schule sind und endet gegen 18.30 Uhr. 

Du hast also noch Zeit um dich um andere Dinge zu kümmern.

Aber ich weiß doch gar nicht wie man Eis herstellt und die Maschinen sind doch teuer?

Richtig, wenn du es selber herstellen möchtest, stimmen diese Tatsachen. Aber auch hier habe ich eine Lösung gefunden.

Es gibt kleinere Hersteller von Speiseeis das du schon fertig kaufen kannst. Und es schmeckt genauso so gut, manchmal sogar besser, als in der Eisdiele um die Ecke.

Gerade große Eisdielenketten möchten immer günstiger produzieren um möglichst hohe Gewinne zu machen. 

